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MARY KAY

SEMINARIO

Titulo Profesional
para el 1de Agosto

para el 1 de Septiembre

para el 1 de Octubre

para el 1 de Noviembre

para el 1 de Diciembre

para el 1 de Enero [rveksir]

CAREEEI
CONFERENCE

para el 1 de Febrero

para el 1 de Marzo [seMiNag]

Objetivos mensuales

Numero de citas de venta mensuales:

Namero de citas de venta mensuales: $
Objetivos trimestrales de mayoristas: $
16 de junio - 15 de septiembre: $

16 de septiembre - 15 de diciembre: $

METAS DE EXITO ¥

Nivel de carrera Integrantes de Equipo
Consultora de Senior

Impulsora de Equipo Estrella

Lider de Equipo -7

Lider de Equipo Elite 8+ or 5+ wl lider en Rojo
Mas de 8 miembros activos del

equipo antes del primer dia del mes
para enviar

DIQ

Construya a 18 miembros del equipo
L > con una produccion de equipo de
$26,000 en 1-4 meses

Construya a mas de 24 miembros de la
unidad con una produccion de
unidad de $ 13,500 en 1-3 meses

Directora de Ventas

*A una Consultora de Belleza Independiente se le considera activa
cuando tiene ventas personales al menudeo de $225 en productos de la Seccion
1 al mayoreo.

Corte del la Reina de ventas personales

$600

$600

$600

$600

$600

16 de diciembre - 15 de marzo: $

16 de marzo - 15 de junio: $

Citas mensuales de trabajo en equipo:
Nuevos integrantes de equipo mensuales:
Meta de medalla (Oro=53, Plata=4, Bronce=3):
Clientes PCP inscritos cada trimesire:

# de trimestres como consultora estrella:

G
; Epic Legacy Team

$600




