	              El   $$$   Las Clases  vs   los faciales
    3 Clases por semana
vs.
      3 Faciales por  semana
Clientes:
3 clases x 3 personas = 9 nuevos clientes por semana

3 faciales x 1 persona = 3 nuevos clientes  por semana

9 clientes = 36 nuevos clientes por mes

3 clientes = 12 nuevos clientes por mes

36 clientes = 432 nuevos clientes al año

12 clientes = 144 nuevos clientes al año

Dinero:
$200 promedio de ventas en clases

$75 promedio de ventas en un facial

3 clases x $200 por clases  = $600 en ventas x semana

3 faciales x $75 p/f  = $225 en ventas x semana

$600 x semanas = $2400 al mes  = $1200 de ganancia al mes

$225x semanas  = $900 por mes  = $450 de ganancia al mes

$14,400 ganancia en ventas al año

$5,400 ganancia en ventas al año

Reordenes: 

Promedio $30 reorden cada 3 meses

Promedio $30 reorden cada 3 meses

Cada cliente reordena  por año aprox. $120

Cada cliente ordena $120 por año

432 clientes x $120 = $51,840 = $25,920 reorden ganancia x año

144 clientes x $120 = $17,280 = $8,640 reorden ganancia x año

Reclutas: 

432 nuevos  clientes por año
144 nuevos clientes por año
Compartes la oportunidad con la mitad = 216 entrevistas

Comparte la oportunidad con la mitad = 72 entrevistas

Promedio de reclutamiento de 1:5 = 42 nuevas reclutas por año

Promedio de reclutamiento de 1:5 = 14 nuevas reclutas por año

La diferencia  es ...
432 nuevas clientes por año
vs.

144 nuevas clientes por año
$14,400 ganancia en ventas x año

vs.

$5,400 ganancia en ventas por año 

$25,920 ganancia de reordenes x año

vs.

$8,640 reordenes por año
42 nuevas reclutas por año

*podrías ser la reina de la Corte*

vs.

29 nuevas reclutas por año 

haces la corte de reclutamiento

 Totales:  $40,000 al año
vs

 Totales: $14,040 al año
· Si das faciales en vez de clases, estás dejando $26,000 de ganancias sobre la mesa

	


